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Z wizjido
dzialajgcego produktu.

Mamy wizje receptionOS i dziatajgce elementy. Teraz sktadamy je w produkt, z
ktorego klient potrafi skorzysta¢. Wspodlny czas ma skréci¢ droge od decyzji do
dziatajgcej funkcji: uzgadniamy kontekst przed wyjazdem, a na miejscu budujemy,
pokazujemy i poprawiamy.

MAIN MISSION
Zaimplementowac ros-prototype na instancji CRM.

Budujemy moduty do wersji produkcyjnej, dziatajgce na wersji eksperymentalnej. Przed startem
wybieramy scenariusze uzytkownika, ktére pokazemy i sprawdzimy na wspolnym demo.

Drugi nacisk: komercjalizacja

Dopracowujemy istniejgce moduty: self-setup, Stripe links, customer portal i receptionos.com/panel. Proponowany
test: nowy uzytkownik rozumie oferte, uruchamia modut, przechodzi ptatnosc¢ testowa i trafia do swojego panelu.
Wybor modutu nalezy do zespotu.

Jak pracujemy

Kazdy bierze konkretny wynik, termin i sposob sprawdzenia. Pokazujemy dziatajgcy efekt. Zaleznosci zgtaszamy od
razu z nazwiskiem osoby, od ktorej potrzebujemy decyzji. Odpowiedzialnos¢ obejmuje doprowadzenie sprawy do
odbioru i komunikat ,gotowe" z dowodem.

Miejsce na odkrycia

Chronimy blok na brainstorm, podwazanie zatozen i eksperymentalne funkcje. Kazdy eksperyment konczy sie
pokazem albo wnioskiem, co odktadamy. Warstwa reklam, rolki i Apollo zarzagdzajacy setupem kliniki majg jawny
zakres oraz wtasciciela.

Z czym wyjezdzamy

Wspdlne demo z uzgodnionymi scenariuszami, lista przyjetych rezultatow i pozostatych blokad. Przy kazdej
niedomknietej rzeczy: jedna osoba, nastepny krok i termin. Proponujemy odbidér w czwartek o 18:00, a w pigtek
przekazanie pracy przed wyjsciem o 11:00.
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